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. Beruf(ung) Unternehmensberater:in

Einstiegsoptionen

Whats in it for me? — Einstieg in die Unternehmensberatung
als langfristiger Karriereschub

Vergiitung in der Unternehmensberatung

Mit Bachelor in die Unternehmensberatung

Eine typische Beraterwoche

Work-Life-Balance: Mut zur Selbstentfaltung
Karrieresprungbrett studentische Unternehmensberatung?

3. Tipps zu Bewerbung und Interviewvorbereitung

It's not (only) about the case

Anforderungen an Bewerber:innen

Das Auswahlgesprach — mehr als eine Case Study
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Mit Stress im Bewerbungsgesprach souverdan umgehen
Wie Case-Interviewende ticken
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Neun Stolpersteine beim Lésen von Cases
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Hilfreiche Basisdaten fiir Case Studies
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Wachstumsstrategien fiir einen japanischen Hersteller von Kopfhorern
IT-Sicherheit und Daten-Separierung in Deals

HeiBe Luft in der Minsterlandtherme

Data Governance als Grundlage fiir den effektiven Einsatz

von Kiinstlicher Intelligenz

Herausforderungen und zukunftsorientierte

Lésungsansatze im traditionellen Béckerhandwerk

Einstieg eines Kosmetikherstellers in das Eigenmarkensegment
Strategie flr eine zukunftssichere Krankenversicherung

Optimierung der Ausgaben einer franzésischen IT-Firma

Asset Acquisition im Stahlumfeld — Bewertung der kommerziellen und
finanziellen Hebel

Sortiments- und Preisstrategieoptimierung fiir eine Drogeriemarktkette
Digitalisierung eines stark wachsenden

mittelstandischen Technologiedienstleisters

Batterieproduktion: Ausbringungsprobleme

bei einem Automobillieferanten

Monetarisierung eines Kl-gestiitzten Sprachlern-Features

Optimierung des Kreditvergabeprozesses einer Bank

Brainteaser

e-fellows.net — das Karrierenetzwerk
e-fellows.net — das Online-Stipendium

5. Erfahrungsberichte

Mein Weg von der Werkstudentin zur Beraterin

Als Wirtschaftsinformatiker in der externen und internen Beratung
Leistungssport trifft M&A: Zwischen Analyse, Adrenalin und Ausdauer
Der Mensch als Schliissel zum Projekterfolg

Mit technischem Know-how in die Beratung:

Mein Karriereweg als MINTlerin

Studentische Beratung: Karriere-Booster oder doch nur Freizeitaktivit&t?
Unternehmensberatung mit Forschungsnéhe

Zwischen Zahlen und Visionen: Als Frau in der Beratung
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